
ビジネスサバイバルの智恵と会計 
しぶとく生き抜くための事業アイデアと財務戦略 

会社会社会社会社をををを継続継続継続継続してしてしてして経営経営経営経営することはすることはすることはすることは至難至難至難至難のののの業業業業ですですですです。。。。    
ビジネスサバイバルビジネスサバイバルビジネスサバイバルビジネスサバイバルにににに不可欠不可欠不可欠不可欠なななな、、、、アイディアアイディアアイディアアイディアとととと会計発想会計発想会計発想会計発想。。。。将来将来将来将来起業起業起業起業したいとしたいとしたいとしたいと
思思思思っているっているっているっている方方方方にににに限限限限らずらずらずらず、、、、仕事仕事仕事仕事でででで悩悩悩悩んでいるんでいるんでいるんでいるビジネスマンビジネスマンビジネスマンビジネスマン、、、、就職活動就職活動就職活動就職活動でででで壁壁壁壁にににに
ぶちぶちぶちぶち当当当当たっているたっているたっているたっている学生学生学生学生をををを対象対象対象対象にににに、、、、目的目的目的目的をををを叶叶叶叶えるためのえるためのえるためのえるための方法方法方法方法についてについてについてについて、、、、実例実例実例実例
をもとにをもとにをもとにをもとに分分分分かりやすくかりやすくかりやすくかりやすく話話話話をしますをしますをしますをします。。。。    

２０１２年１１月月月月２０２０２０２０日日日日（（（（火火火火））））  
■時間 １９１９１９１９：：：：００００００００～～～～２１２１２１２１：：：：００００００００    
■場所 仙台市青葉区大町1-1-30  
      新仙台ビルビルディング３階 会議室 
    ※七十七銀行芭蕉の辻支店さんが入っているビルの３階です。  
■会費 法人会   
    ・会員の方は3,000円  
    ・一般の方は4,000円（関係者紹介があれば会員価格3,000円） 
    ・学生の方は2,000円 

事業所名  電 話  

住 所  

電子ﾒ ｰﾙ  受講者名  

受講者名  受講者名  

事 前 の 質 問 等  

 

申し込み受付中！奮ってご参加をＦＡＸにて！０２２－２６８－０２０５ 
★仙台北法人会の「時局講演会」は、未来に語り継ぎたい理念と実践をテーマに展開しております★ 

●主 催 （社）仙台北法人会 
●問合先 （社）仙台北法人会 事務局 担当：佐々木     
   （仙台市青葉区大町1-1-30 新仙台ビルビルディング６階） 

ＴＥＬ ０２２０２２０２２０２２－－－－２６３２６３２６３２６３－－－－０１５１０１５１０１５１０１５１    ｅ-ｍａｉｌ：ｉｎｆｏ＠ｋｉｔａｈｏ．ｏｒ．ｊｐ 

(社)仙台北法人会 「時局講演会～百年続く経営のために～」第８弾 

椎木椎木椎木椎木    秀行秀行秀行秀行    プロフィールプロフィールプロフィールプロフィール    
アイアンドエス税理士法人 代表社員
（税理士・公認会計士）株式会社いきち
か代表取締役 
業界最短で公認会計士資格を取得、大
手監査法人で10年間経験を積み独立す
るも、開業後2年で売上高が突然ゼロ

に・・・。預金残高も底をつくが、、奇跡の
復活。現在は、従業員7名で会計事務所

を経営。独立・起業相談、資金繰り・借
入等コンサルティング業務も得意とする。 

瀬谷瀬谷瀬谷瀬谷    春夫春夫春夫春夫    プロフィールプロフィールプロフィールプロフィール 
（有）サンライズロジテム 取締役社長 
脱サラして独立するも、８カ月で失敗。そ
の後出会った数多くの創業社長から、会
社経営のノウハウを学ぶ。２９歳で運送会
社（有）サンライズロジテムの株式を買い
取り、２度目の起業。今年で１２年目。業
界と業界の隙間に存在するニッチビジネ
スの開拓が得意。仙台北法人会広報誌
のビジネスニュースを執筆して４年目。 

椎
木
秀
行 

瀬
谷
春
夫 

１１１１．．．．起業起業起業起業してしてしてして失敗失敗失敗失敗するするするする大大大大きなきなきなきな原因原因原因原因    
  ○事業分野にこだわり過ぎること 
  ○最初からお金をかけてしまうこと 
  ○自社の商品やサービスに惚れ込んでしまうこと 

２２２２．．．．サラリーマンサラリーマンサラリーマンサラリーマン時代時代時代時代のののの恵恵恵恵まれたまれたまれたまれた環境環境環境環境にににに気気気気づくづくづくづく    
  ○会社の看板の力 
  ○給料と同じくらい稼ぐことの難しさ 
  ○会社に守られていたことの実感 

３３３３．．．．ゼロゼロゼロゼロからからからからビジネスビジネスビジネスビジネスをををを生生生生みみみみ出出出出すすすす方法方法方法方法    
  ○顧客を先に獲得する 
  ○お客様の困った時を狙う 
  ○なんでも屋になる 
  ○異分野の知恵を応用する 
  ○どこに頼んだらいいのか分からない事業を探す 
  ○問い合わせの窓口を複数持つ 
  ○人がやらない方法を試してみる 
   （恥ずかしい、面倒、非常識） 
  ○希望の会社に就職する隠れた方法 
  ○勤め先とケンカせず、楽に起業する方法 
   （ビジネスネタの見つけ方） 


